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           Технически университет-София

Стопански факултет

Курсова работа

по

информационни технологии II

На Христина Палянкова 
Стoпанско управление
Фак.№241208002
Гр.96
ТЕМА на курсовата задача:
               Да се проектира и създаде база от данни за информацията на бижутериен магазин. Фирмата поддържа номенклатура от дванадесет изделия с техните месечни норми и актуалните покупни и продажни цени. Тя има и пет филиала в страната. Фирмата е данъчно регистрирана и ползва данъчен кредит. Да се разрешат множествените връзки. Да се проектира и изпълни обработка за определяне и месечните печалби на фирмата по изделия и филиали. Да се определят стоките, които имат сезонен характер.
1. Поставяне на управленска цел:
    Да се определят печалбите и разходите на фирмата. 
2. Декомпозиция на целта на отделните задачи:
· Да се проектира и изпълни обработка за определяне и месечните печалби на фирмата по изделия и филиали.

· Да се определят стоките, които имат сезонен характер.
3. Функционално изясняване на задачите:
За изпълнението на задачите трябва да изчислим приходите и разходите по изделия и филиали, като от тях да получим печалбата за месеца. 

Печалбата на фирмата ще определим като от приходите на фирмата извадим разходите, които тя ще направи за доставянето на съответните изделия. Приходите ще изчислим като умножим цената на продаденото изделие по закупеното количество от него. А разходите ще изчислим като умножим цената на доставеното изделие по доставеното количество.   

4.Установяване на информационните потребности на всяка задача във връзка с функциите, които тя трябва да изпълнява:
Фирмата поддържа широката гама от продукти, необходими за един бижутериен магазин.
В зависимост от месечните продажби на продуктите фирмата прави месечен отчет за своята дейност. И ако тя има загуби ще трябва да направи някои изменения. Като например промяна в цените и другите фактори, влияещи на търговията.

5.Информационно моделиране на базата от данни:

●Определяне на класовете от обекти:
Това са таблиците: Номенклатура, Филиали, Клиенти, Доставчици, Доставки и Продажби.  
Първата таблица Доставки:    
Имената на свойствата на обектите се наричат полета и се нанасят в Field Name. Редовете с данните се наричат записи. След като внесем имената на полетата записваме техният тип в Data Type. Първото свойство е Продукт номер, с тип на данните AutoNumber, което означава че числовите стойности трябва да бъдат цели или реални, които се подреждат автоматично. В тази таблица главен ключ е Продукт номер. Свойството Наименование е с тип на данните Text. Следващото свойство е Норма на запаса  и е с тип на данните Number. И  последното свойство е Мярка, с тип на данните Text.

Втора таблица Клиенти: 
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Първото свойство е Клиенски номер с тип на данните AutoNumber. В тази таблица главен ключ е Клиенски номер. Следващите три свойства са съответно Име и Aдрес, с тип на данните Text. И последното свойство е Даначен номер, с тип на данните Number. 
Трета таблица Доставчици:
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Първото свойство е Доставчик номер  и е с тип на данните Number. В тази таблица главен ключ е Доставчик номер. Имената на следващите две свойства са Име и Aдрес и техният тип е Text. Следващите две свойства са Телефон и Булстат, с тип на данните Number.

· Тъй като връзките между обектите от класове Номенклатура и Доставчици са ,, много към много ” аз въвеждам спомагателна таблица Доставки.  По този начин връзката ,, много към много ” се разпада на връзката ,, едно към много ” . Аналогично връзките между обектите от класове Номенклатура и Kлиенти са отново ,,        много към много ” , затова отново въвеждам спомагателна таблица Продажби и с това връзката се разпада на ,, едно към много ” .  

      Таблица Доставки:
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В тази таблица главният ключ е Доставка номер. С тип на данните Number са свойствата , Доставка номер,  Номер на продукта, Eдинична цена, Количество и Номер на филиала. Само свойството Дата е с тип на данните Data/ Time. 
Таблица Продажби:
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В тази таблица главен ключ е Номер на заявката. С тип на данните Numer  са Номер на продукта, Номер на клиента, Koличество и Номер на филиала. Единична цена е с тип на данните Currency.  Отново тук свойството Дата е с тип на данните Data/ Time.

Таблица Филиали:
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В тази таблица главен ключ е Номер на филиала, с тип на данните AutoNumber. Свойствата Име  и Aдрес са с тип на данните Text.
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· Съставяне на концептуален модел на базата от данни.

Концептуален модел на таблица Номенклатура:

	Номер на продукта
	Наименование
	Норма на запас
	Мярка

	
	
	
	


Концептуален модел на таблица Доставчици: 

	Номер на доставчик
	Име
	Адрес
	Телефон
	Бутстат

	
	
	
	
	


Концептуален модел на таблица Клиенти:

	Номер на клиента
	Име
	Адрес
	Дан. Номер

	
	
	
	


Концептуален модел на таблица Продажби:

	Номер на заявка
	Дата
	Номер на продукт
	Номер на клиент
	Единична цена
	Количество
	Номер на филиал

	
	
	
	
	
	
	


Концептуален модел на таблица Доставки:

	Номер на доставка
	Номер на продукта 
	Дата
	Номер на доставчика
	Единична цена
	Количество
	Филиал No

	
	
	
	
	
	
	


Концептуален модел натаблица Филиали:

	Филиал номер
	Име
	Адрес

	
	
	


6. Формиране на заявките и програмната им реализация.

В първата заявка са изчислени приходите на фирмата по изделия, като от таблица Продажби вземаме единичната цена и количеството и ги умножаваме.
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Във втората заявка са изчислени разходите на фирмата по изделия, като от таблица Доставки сме взели единичната цена и количеството. Умножаваме ги и получаваме разходите на фирмата по изделия.
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В третата заявка вече сме изчислили печалбата по изделия на фирмата. От вече изчислените приходи и разходи на фирмата ние изчисляваме печалбата. Това става като от приходите извадим разходите и предварително сме сортирали по наименованието на съответния продукт.
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В четвъртата заявка изчисляваме приходите по филиали.
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В петата заявка изчисляваме разходите по филиали.
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В шестата заявка вече сме изчислили печалбата по филиали на фирмата. От вече изчислените приходи и разходи на фирмата по филиали ние изчисляваме печалбата. Това става като от приходите извадим разходите.
7. Представяне на контролен пример с входните данни

Входните данни от първата таблица са следните:
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Входните данни от втората таблица са следните:
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Входните данни от третата таблица са следните:
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Входните данни от четвъртата таблица са следните:
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Входните данни от петата таблица са следните:

[image: image17.png](3 Mpoaaxtu

2

B8BEY

32

fara |Homep - [Homep wa knwen - | Eavwna uena - [Konmecrs - [Homep e -

5/5/2008
5/5/2008
5/5/2008
5/6/2008
5/10/2008
5/10/2008
5/11/2008
5/11/2008

0o RBwwer

AN

10

5.00 78,
8.00 78,
5.00 78,
24078,
23578,
9.00 78,
870 n8.

30.00 6.

s
10
15

500

200
15
2

6

Wl o] fwle




Входните данни от шестата табкица са следните:
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8. Представяне на резултати от извежданията на заявките.

От първата заявка резултатите са следните:
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От втората заявка резултатите са следните:
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От третата заявка резултатите са следните:
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От четвъртата заявка резултатите са следните:
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9. Анализ на резултатите и предложения за управленски решения.

От получените резултати виждаме, че фирмата не е от най-печелившите в бранша. Печалбите в някои филиали и за някои продукти на минимални. Вземането на управленско решение е наложително, в противен случай фирмата скоро ще стигне своя край.

Продуктите в този бизнес са постоянни. В такъв случай ще трябва да се преразгледат цените, на които те се предлагат или подновяване на стоките с подобрени.
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